
 العمارٌة المصطلحات أهم

1. Broker :(.سمسار) لدٌمًا علٌه ٌطُلك كان كما أو الوسٌط، هو 

2. Developer :لمشروعا أو للكمبوند العماري المطور. 

3. Real Estate Agent :عن نٌابة العمارات وبٌع بتسوٌك تموم التً الشركة أو الشخص هو العماري الوكٌل 

 .أصحابها

4. Property Consultant :ًلهم وٌرُشح العملاء ٌوجه العمارات فً خبٌر شخص وهو العماري، المستشار ٌعن 

 .إلٌه ٌحتاجون ما مع تتناسب التً العمارٌة المشارٌع أفضل

5. Resale :المطور من شراؤها له سبك آخر شخص من عمارٌة وحدة شراء هو البٌع إعادة أو الرٌسٌل. 

6. cold calls :العماري المسوق بها ٌموم مكالمات عن عبارة وهً ،”الباردة المكالمات“ البعض علٌها ٌطُلك 

 .بالعمار المهتمٌن أو الجادٌن العملاء معرفة منها والهدف

7. Listing :المعلومات كافة بنشر العماري الوكٌل أو العمار، مالن خلالها من ٌموم تسوٌمٌة، أداة أو عماري إعلان 

 .العمار تخص التً

8. Void Contract :لانونً وغٌر باطل، أو لاغً، عمد. 

9. commission :للعمار البٌعٌة العمٌلٌة ممابل الوسٌط علٌها ٌحصل نسبة أو عمولة. 

11. Down payment :ٌرٌدها التً الوحدة حجز عند بدفعه العمٌل ٌموم الذي التعالد ممدم وهو. 

11. Expression of Interest :معنى ما عن الكثٌرون ٌتساءل EOI ًعن التعبٌر ببساطة وهو العمارات؟ ف 

 أن الممكن ومن للوحدة، حجز كجدٌة مبلغ بدفع ٌموم وحٌنها معٌنة، وحدة شراء فً بالرغبة العمٌل اهتمام

 .لراره عن التراجع حالة فً بالكامل ٌسترده

12. “Return on investment “ROI :ًالـ هو ما معرفة ترٌد أنن حالة وفroi ًعن عبارة فهو العمارات؟ ف 

 .معٌن استثمار نجاح مدى لمٌاس المستثمرون ٌستخدمها معادلة وهو الاستثمار، على العائد

 مصطلحات التسوٌك العماري 

  :(Leads) العملاء المحتملٌن .1

 .شخاص الذٌن ٌههرون اهتمامًا فً شراء العماروهم الأ .2

  :(Listing) إعلان عماري .3

 .وهو الإعلان الذي ٌتم نشره للإعلان عن بٌع أو تأجٌر العمار .4

  :(Deposit) العربون .5

 .وهو المبلغ الممدم لحجز العمار .6

  :(Installments) الدفعات أو الألساط .7

 .وهً المبالغ التً ٌتم دفعها على دفعات مختلفة حتى ولت استلام الوحدة السكنٌة .8

  :(Void Contract) عمد لاغً .9

 .وهو إلغاء العمد بسبب عدم الالتزام بشروطه .11

  :(Flipping) المكسب الاستثماري السرٌع .11

 .وهو شراء العمار وبٌعه بعد زٌادة سعره فً ولت لصٌر .12

  :(Freehold) تملنّ حر .13

 .و التملن بأحمٌة كاملة فً المبنى أو الشمة أو الأرض مع وجود عمد البٌعوه .14

  :(Leasehold) تملن مؤلت .15

 .وهو إٌجار لفترة طوٌلة جداً .16

  :(Rent to Own) الإٌجار حتى التملن .17

 .وهو استئجار العمار مع دفع مبلغ شهرٌاً والحصول على حك التملن بعد فترة محددة .18

 

1. Fair market price: ًالسعر العادل للعمار فً السوق حالٌا. 



2. Core & shell: ٌعنً استلام العمٌل الوحدة من المطور العماري على الطوب الأحمر بدون تشطٌب. 

3. Fully finished: استلام الوحدة كاملة التشطٌب. 

4. Semi-finished: نصف تشطٌب. 

5. Fully furnished: استلام الوحدة من المطور مفروشة بالكامل . 

6. Ready to move: وحدات سكنٌة جاهزة للاستلام. 

7. Payment plans: خطط الدفع التً ٌمكن تمسٌط الوحدة على أساسها. 

8. Equal installments: ألساط متساوٌة تدفع عند شراء الوحدة على عدة سنوات. 

9. Appraisal:  هً عملٌة أساسٌة تسُتخدم لتمٌٌم العمارات، من خلال تحلٌل السوق العماري ومعرفة لٌمة العمار

 .والتولعات مستمبلٌة عنه، كل هذا من لبل مٌتخصص فً العمارات

11. availability or inventory: المتاح من وحدات للبٌع حالٌاً عند المطور العماري هو. 

11. sales and purchase agreement SPA: اتفالٌة البٌع والشراء فً العمارات. 

12. built up area /BUA: وهً المساحة البنائٌة للعمار. 

13. Carpet Area / Net Area: تفادة هً صافً المساحة الداخلٌة للوحدة العمارٌة، التً ٌمكن للمشتري الاس

 .منها

14. commercial Strip: هو مول أو مجمع تجاري الخاص بالكمبوند. 

15. delivery date: تارٌخ استلام العمار المتفك علٌه فً العمد للوحدة السكنٌة التً ٌموم العمٌل بشرائها. 

16. club house: ٌعنً نادي اجتماعً داخل الكمبوند ٌضم كافة الخدمات الترفٌهٌة. 

17. Project Facilities: هً الخدمات التً توجد داخل الكمبوند أو المشروع لتلُبً كافة احتٌاجات العملاء. 

18. Launch: ًإطلاق مشروع جدٌد، أو إطلاق مرحلة جدٌدة داخل مشروع لدٌم اللونش ٌعن. 

19. Primary: هً وحدات لم ٌسبك لأحد من لبل شرائها، وٌتم بٌعها لأول مرة من لبل المطور العماري مباشرة. 

21. Retail: ٌشٌُر هذا المصطلح إلى العمارات التجارٌة، أو المخصصة للبٌع بالتجزئة. 

21. Campaign:  هً حملة تسوٌمٌة للتروٌج عن مشروع عماري معٌن، سواء على موالع التواصل الاجتماعً، أو

 .إعلانات على التلفزٌون، أو فً الشوارع

22. Bulk: إتمام عدد من المبٌعات لعمٌل دفعة واحدة البلن هو واحد من أشهر المصطلحات العمارٌة، وٌشٌر إلى. 

23. Client introduction letter: إذا كنت تتساءل عن ما هو cil  فً العمارات؟ فهو عبارة عن معلومات عن

 .العمٌل، ٌتم تسجٌلها من لبل المطور العماري

 

 :مصطلحات أساسٌة فً التسوٌك العماري

 .هو أي ممتلكات مادٌة لابلة للتملن، مثل الأرض أو المبانً :العمار .1



 .هً عمار مخصص للاستخدام السكنً أو التجاري، مثل شمة أو منزل أو محل تجاري :الوحدة العمارٌة .2

 .هو مجموعة من العملٌات المتعلمة بشراء وبٌع وتأجٌر العمارات فً منطمة جغرافٌة معٌنة :ريالسوق العما .3

 .هً السعر الذي ٌتُولع بٌع العمار به فً السوق المفتوحة :المٌمة السولٌة .4

 .هو شخص مرخص لتسهٌل عملٌة شراء أو بٌع أو تأجٌر العمارات :الوسٌط العماري .5

 .هو أي وسٌلة إعلانٌة تسُتخدم للتروٌج للعمارات للبٌع أو التأجٌر :الإعلان العماري .6

 .هً وصف مفصل للعمار ٌسُتخدم فً الإعلانات :المائمة العمارٌة .7

 .هو مبلغ المال الذي ٌمُدمه المشتري لشراء عمار :العرض .8

 .هو السعر الذي ٌطلب البائع الحصول علٌه ممابل عماره :الطلب .9

 .عمار  لانونً ٌحُدد شروط بٌع أو شراء هو اتفاق :العمد العماري .11

 :مصطلحات متعلمة بنوع العمار

 .هً عمار مخصص للاستخدام السكنً، مثل شمة أو منزل :الوحدة السكنٌة .11

 .هو عمار مخصص للاستخدام التجاري، مثل محل تجاري أو مكتب :العمار التجاري .12

 .ل مُمام على الأرض، مثل شمة أو منزل أو مكتبهو هٌك :المبنى .13

 :مصطلحات متعلمة بعملٌة البٌع والشراء

 .هو مالن العمار الذي ٌرغب فً بٌعه :البائع .14

 .هو الشخص الذي ٌرغب فً شراء العمار :المشتري .15

 .هو جهة تمُدم لروضًا لتموٌل شراء العمارات :الممول .16

 .اء عمار، حٌث ٌتم رهن العمار كضمان للمرضهو لرض ٌسُتخدم لتموٌل شر :الرهن العماري .17

هو نوع من التأمٌن ٌحُمً الممرض من الخسارة فً حال تخلف الممترض عن سداد لرض  :التأمٌن العماري .18

 .الرهن العماري

 .هو عملٌة نمل ملكٌة العمار من البائع إلى المشتري :إغلاق الصفمة .19

 :مصطلحات متعلمة بالتسوٌك العماري

 .هً خطة تحُدد كٌفٌة التروٌج للعمارات للبٌع أو التأجٌر :استراتٌجٌة التسوٌك العماري .21

 .هو المجموعة من الأشخاص الذٌن ٌسُتهدفهم التسوٌك العماري :جمهور الهدف .21

هو استخدام الإنترنت للتروٌج للعمارات، مثل استخدام موالع الوٌب ووسائل التواصل  :التسوٌك الرلمً .22

 .الاجتماعً

 .هو استخدام طرق التسوٌك غٌر الرلمٌة، مثل الإعلانات فً الصحف والمجلات :التسوٌك التملٌدي .23

 .هً بناء علالات إٌجابٌة مع الجمهور المستهدف لتعزٌز سمعة الشركة العمارٌة :العلالات العامة .24

 


